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19.04.2017 – Tussentijds verslag 
Van de Velde verwacht een lagere EBITDA in 2017 door combinatie van stabiele omzet en versnelde 
investeringen ter ondersteuning van toekomstige groei.  
 
Ten gevolge van de uitdagende retail omgeving in de markten en kanalen waar Van de Velde traditioneel actief 
is en het negatieve effect van het Britse pond, verwacht Van de Velde dat de totale omzet in 2017 niet zal 
stijgen tegenover 2016.  
 
Daarom versnelt Van de Velde de investeringen op gebieden die bijdragen tot het verdere internationale 
groeipotentieel van de onderneming o.a. op het vlak van:  

 positionering van haar merken & marketing en ontwikkeling van nieuwe kanalen 

 ontwikkeling van eCommerce & digitalisering, inclusief een up-to-date IT-architectuur  

 het verhogen van de wendbaarheid en leverbetrouwbaarheid van de supply chain.  
 
Tegelijk wordt er ook verder geïnvesteerd in de ontwikkeling van vaardigheden van medewerkers en het 
aantrekken van bijkomend talent op bovenstaande onderwerpen.  
 
Deze investeringen in de toekomst brengen hogere uitgaven in 2017 en 2018 met zich mee. Deze zullen pas de 
komende jaren tot de duurzame groei van omzet en winst van Van de Velde bijdragen. 
 

 
 

 
 
Voor bijkomende inlichtingen kunt u terecht bij: 
 

Van de Velde NV 

09/365.21.00 
www.vandevelde.eu 

Bart Rabaey Consulting VOF,  
vast vertegenwoordigd door  

Bart Rabaey 
Financieel Directeur 

Positron BVBA,  
vast vertegenwoordigd door 

Erwin Van Laethem 
Voorzitter Directiecomité 

 

  

Van de Velde NV behoort tot de voornaamste marktspelers in de sector van de luxueuze en 
modieuze dameslingerie.  Van de Velde is overtuigd van een langetermijnstrategie gebaseerd op 
het uitbouwen en de ontwikkeling van de merken rond het concept “Lingerie Styling” (pasvorm, 
stijl en mode), en dit vooral in Europa en Noord-Amerika. 
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