
Communiqué	
  de	
  presse	
  	
   Ecully,	
  le	
  26	
  avril	
  2017	
  
	
  

	
  
Résultats	
  annuels	
  2016	
  :	
  

• Bonne	
  maîtrise	
  des	
  charges	
  d’exploitation	
  
• Renforcement	
  de	
  la	
  structure	
  financière	
  

	
  

1ers	
  effets	
  du	
  plan	
  SKYWAY	
  2018	
  :	
  	
  
forte	
  accélération	
  des	
  ventes	
  au	
  T1	
  2017	
  à	
  3,1	
  M€	
  (+	
  176%)	
  

 
 

	
  	
  	
  	
  	
  	
  En	
  Milliers	
  d'euros	
   2015*	
   2016*	
  

Chiffre	
  d'affaires	
   5	
  680	
   5	
  118	
  

Marge	
  Brute	
  	
   3	
  799	
   3	
  361	
  

Charges	
  d’exploitation	
   4	
  877	
   4	
  785	
  

Excédent	
  Brut	
  d’Exploitation	
  	
   -­‐	
  1	
  078	
   -­‐	
  1	
  424	
  

Résultat	
  d’exploitation	
  	
   -­‐	
  1	
  845	
   -­‐	
  2	
  368	
  

Résultat	
  net	
  	
   -­‐	
  1	
  686	
   -­‐	
  2	
  264	
  
	
  

*	
  Comptes	
  non	
  consolidés	
  
	
  
Le	
  Conseil	
  d’Administration	
  de	
  Spineway,	
  réuni	
  le	
  26	
  avril	
  2017	
  sous	
  la	
  Présidence	
  de	
  Stéphane	
  Le	
  Roux,	
  a	
  
arrêté	
  les	
  comptes	
  annuels	
  2016.	
  
	
  
Des	
  résultats	
  qui	
  portent	
  l’accélération	
  du	
  développement	
  

Le	
  chiffre	
  d’affaires	
  2016	
  de	
  Spineway	
  s’inscrit	
  à	
  5,1	
  M€	
  notamment	
  suite	
  au	
  glissement	
  de	
  la	
  livraison	
  de	
  
sa	
   commande	
  US	
   de	
   2	
  M$	
   sur	
   le	
   début	
   2017.	
   Au	
   cours	
   du	
   2nd	
   semestre	
   2016,	
   Spineway	
   a	
   accéléré	
   son	
  
déploiement	
  sur	
  des	
  zones	
  à	
  fort	
  potentiel	
  conformément	
  à	
  son	
  plan	
  SKYWAY	
  2018.	
  Cela	
  s’est	
  traduit	
  par	
  la	
  
création	
   de	
   la	
   filiale	
   Spineway	
   USA	
   Inc.	
   et	
   l’enregistrement	
   d’une	
   1ère	
   commande	
   de	
   2	
  M$	
   sur	
   le	
   sol	
  
américain.	
   En	
   Asie,	
   le	
   Groupe	
   a	
   signé	
   un	
   partenariat	
   stratégique	
   avec	
   la	
   société	
   chinoise	
   Tinavi	
  Medical	
  
Technologies	
  qui	
  développe	
  et	
  commercialise	
  le	
  robot	
  TiRobot®	
  (capable	
  d'exécuter	
  des	
  chirurgies	
  sur	
  tous	
  
les	
   segments	
   du	
   rachis).	
   Spineway	
   a	
   également	
   renforcé	
   ses	
   équipes	
   commerciales	
   avec	
   le	
   recrutement	
  
d’un	
   Directeur	
   commercial,	
   ainsi	
   que	
   deux	
   responsables	
   de	
   zone	
   pour	
   le	
   Moyen-­‐Orient	
   et	
   l’Amérique	
  
Latine,	
  qui	
  accompagnent	
  la	
  montée	
  en	
  puissance	
  du	
  Groupe	
  sur	
  ses	
  territoires	
  historiques.	
  

Le	
   décalage	
   de	
   chiffre	
   d’affaires	
   porte	
  mécaniquement	
   la	
  Marge	
   Brute	
   à	
   3	
   361	
   K€	
   (66%	
   du	
   CA)	
  mais	
   la	
  
bonne	
  maitrise	
  des	
  charges	
  d’exploitation	
  permet	
  à	
  l’Excédent	
  Brut	
  d’Exploitation	
  de	
  s’établir	
  à	
  -­‐	
  1	
  424	
  K€.	
  
Le	
  Résultat	
  d’exploitation	
  s’élève	
  quant	
  à	
   lui	
  à	
  -­‐	
  2	
  368	
  K€	
  contre	
  -­‐	
  1	
  845	
  K€	
   l’an	
  dernier	
  et	
   le	
  Résultat	
  net	
  
s’inscrit	
   en	
   perte	
   à	
   -­‐	
   2	
   264	
   K€,	
   suite	
   à	
   une	
   charge	
   exceptionnelle	
   de	
   258	
   K€	
   liée	
   aux	
   dépréciations	
   des	
  
dernières	
  créances	
  sur	
  la	
  filiale	
  espagnole.	
  

Le	
  Groupe	
  a	
  vu	
   sa	
   structure	
   financière	
   se	
   renforcer	
  au	
  cours	
  du	
  2nd	
   semestre	
  avec	
   l’entrée	
  au	
  capital	
  du	
  
Groupe	
  Tinavi	
  Medical	
  Technologies	
  pour	
  un	
  montant	
  d’1,4	
  M€.	
  Avec	
  une	
  trésorerie	
  disponible	
  de	
  1,4	
  M€	
  à	
  
fin	
  décembre,	
  l’endettement	
  net	
  est	
  resté	
  stable	
  à	
  2,7	
  M€	
  (2,7	
  M€	
  au	
  31	
  décembre	
  2015).	
  Il	
  est	
  composé	
  
majoritairement	
  de	
  dettes	
  court	
  terme	
  nécessaires	
  au	
  financement	
  du	
  BFR.	
  	
  
	
   	
  



Très	
  forte	
  accélération	
  des	
  ventes	
  au	
  1er	
  trimestre	
  2017	
  :	
  +	
  176%	
  	
  

Sur	
  ce	
  début	
  d’année	
  2017,	
  Spineway	
  perçoit	
  les	
  premiers	
  résultats	
  de	
  l’ensemble	
  des	
  actions	
  menées	
  dans	
  
le	
   cadre	
   de	
   son	
   plan	
   SKYWAY	
   2018.	
   Ainsi,	
   le	
   chiffre	
   d’affaires	
   consolidé	
   du	
   Groupe	
   s’apprécie	
  
significativement	
   sur	
   le	
   1er	
  	
   trimestre	
   2017	
   pour	
   s’inscrire	
   à	
   3,1	
   M€	
   contre	
   1,1	
   M€	
   l’an	
   dernier.	
   Cette	
  
croissance	
  de	
  +	
  176%	
  de	
  l’activité	
  est	
  portée	
  par	
  les	
  ventes	
  US	
  (1,7	
  M€)	
  et	
  la	
  bonne	
  dynamique	
  du	
  reste	
  du	
  
monde.	
  En	
  effet,	
  l’activité	
  de	
  Spineway	
  hors	
  US	
  affiche	
  une	
  progression	
  de	
  +	
  30%	
  par	
  rapport	
  au	
  T1	
  2016.	
  	
  

L’Amérique	
   Latine	
   confirme	
   sa	
  bonne	
  orientation	
   avec	
  une	
   croissance	
  de	
  86%	
   de	
   son	
   activité	
   à	
   801	
  K€,	
  
principalement	
  liée	
  aux	
  succès	
  des	
  ventes	
  Mont-­‐Blanc,	
  Mont-­‐Blanc	
  Baby	
  et	
  Mont-­‐Blanc	
  mini-­‐invasive	
  (MIS).	
  

Cette	
  nouvelle	
  gamme	
  Mont-­‐Blanc	
  MIS	
  de	
  Spineway	
  rencontre	
  un	
  fort	
  engouement	
  depuis	
  son	
  lancement	
  
en	
  octobre	
  2016	
  et	
  devrait	
  poursuivre	
  son	
  essor	
  au	
  cours	
  de	
  l’exercice	
  2017.	
  

La	
  France	
  affiche	
  une	
  progression	
  de	
  27	
  %	
  de	
  son	
  activité	
  sur	
   la	
  période	
  permettant	
  à	
  la	
  zone	
  Europe	
  de	
  
s‘établir	
   à	
   307	
   K€.	
   L’Asie-­‐Océanie	
   voit	
   ses	
   ventes	
   progresser	
   de	
   +	
   15%	
   sur	
   ce	
   trimestre,	
   portées	
   par	
  
l’ouverture	
   de	
   l’Australie	
   qui	
   devrait	
   progressivement	
   monter	
   en	
   puissance.	
   Par	
   ailleurs,	
   l’alliance	
  
stratégique	
  avec	
  Tinavi	
  Medical	
  Technologies	
  devrait	
   rapidement	
  permettre	
  à	
  Spineway	
  de	
   retrouver	
   ses	
  
niveaux	
  de	
  ventes	
  historiques	
  en	
  Asie.	
  

La	
   forte	
   demande	
   des	
   gammes	
   stériles	
   aux	
   Etats-­‐Unis	
   et	
   le	
   renforcement	
   des	
   équipes	
   commerciales	
  
devraient	
  accompagner	
  la	
  croissance	
  de	
  l’activité	
  du	
  Groupe	
  au	
  cours	
  de	
  l’exercice	
  2017	
  et	
  lui	
  permettre	
  
d‘atteindre	
  ses	
  objectifs	
  SKYWAY	
  2018	
  d’un	
  chiffre	
  d'affaires	
  de	
  10	
  M€	
  et	
  son	
  retour	
  à	
  l’équilibre.	
  

SPINEWAY	
  EST	
  ÉLIGIBLE	
  AU	
  PEA-­‐PME	
  
Le	
  rapport	
  semestriel	
  de	
  Spineway	
  est	
  disponible	
  sur	
  www.spineway.com	
  

	
  
Prochaine	
  communication	
  :	
  	
  

Chiffre	
  d’affaires	
  1er	
  semestre	
  2017	
  –	
  18	
  juillet	
  2017	
  après	
  clôture.	
  
	
  
	
  

Spineway	
   conçoit,	
   fabrique	
   et	
   commercialise	
   des	
   gammes	
   d’implants	
   et	
   d’ancillaires	
  
(instruments)	
   chirurgicaux	
   innovants	
   destinés	
   à	
   traiter	
   les	
   pathologies	
   sévères	
   de	
   la	
   colonne	
  
vertébrale.	
  
Spineway	
  dispose	
  d’un	
  réseau	
  mondial	
  de	
  plus	
  de	
  50	
  distributeurs	
  indépendants	
  et	
  réalise	
  90%	
  
de	
  son	
  CA	
  à	
  l’export.	
  
Spineway,	
  éligible	
  aux	
  fonds	
  FCPI,	
  a	
  reçu	
  le	
  label	
  OSEO	
  Excellence	
  depuis	
  2011	
  et	
  est	
  lauréate	
  du	
  
trophée	
   Deloitte	
   Fast	
   50	
   (2011).	
   Prix	
   INPI	
   Rhône	
   Alpes	
   Politique	
   dépôt	
   de	
   brevets	
   (2013)	
   –	
  
Labellisée	
  Talent	
  INPI	
  (2015).	
  	
  
ISIN	
  :	
  FR0011398874	
  -­‐	
  ALSPW	
  	
  
	
  
	
  _________________________________________________________________________________________________________________	
  	
  
Contacts	
  :	
   	
  

	
  

	
  
  

Relations	
  investisseurs 
David	
  Siegrist	
  –	
  Directeur	
  Financier 

+33	
  (0)4	
  72	
  77	
  01	
  52	
  
finance.dsg@spineway.com 

	
  

Communication	
  financière	
  
Jérôme	
  Gacoin	
  /	
  Solène	
  Kennis	
  

+33	
  (0)1	
  75	
  77	
  54	
  68	
  
skennis@aelium.fr 


