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Chiffre d’affaires 2016 

Stabilité de l’activité 
 

 

Saint-Cloud, le 24 Février 2017, 

 

Le Groupe Traqueur, leader de l’après-vol et expert en solutions de géolocalisation, annonce son 

chiffre d’affaires pour l’exercice 2016. 

 

 

En M€ 2016 2015 Var. (en %) 

Après-vol 14,0 13,7 +2,6 % 

En % du CA total 

 
85% 84%  

Géolocalisation 2,4 2,9 -16 % 

En % du CA total 

 
15% 16%  

TOTAL 16,42 16,55 -0,6 % 

 

  

 

Le chiffre d’affaires réalisé par le Groupe Traqueur au cours de son exercice 2016 s’élève à 16,4 

M€, contre 16,5 M€ en 2015. 

 

Croissance de l’activité historique 

 

L’activité historique après-vol affiche une croissance de 2,6% à 14,0 M€ (85% du chiffre d’affaires 

total). Cette progression intègre une base de comparaison exigeante après un exercice 2015 en 

progression de 16%.  
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Avec plus de 47 000 boîtiers vendus en 2016, le cap des 300 000 installations a été dépassé.  

 

Au nombre de ces boîtiers, 19 000 Nano (boîtier IoT conçu par Traqueur) auront été vendus en 

2016, l’objectif stratégique des 15 000 unités annuelles a ainsi été largement dépassé.  

 

La recrudescence des vols de véhicules et d’engins aura conduit au traitement de 800 dossiers de 

vol au cours de l’année.  

 

Hors produits connexes (distribution des produits de complément de la gamme Coyote), le chiffre 

d’affaires est en croissance de 3 %.  

 

Géolocalisation : hausse de la contribution des revenus récurrents 

 

L’activité géolocalisation (monitoring de véhicules et d’engins professionnels) recule de 16% à 2,4 

M€. La contribution des revenus abonnements s’élève à 1,6 M€ et représente 66% du chiffre 

d’affaires réalisé sur l’activité, contre 61% en 2015. 

 

Changement de gouvernance et nouvelles priorités pour renouer avec la croissance et la 

profitabilité dès 2017 

 

Fin novembre, le Groupe a annoncé un changement en profondeur de sa gouvernance avec en 

particulier la nomination de Monsieur Stéphane Roussier à la Présidence du Directoire. Cette 

décision s’inscrit dans le cadre d’un plan de réorganisation porté par deux objectifs clés : 

Accélérer la croissance sur tous les métiers du Groupe et renouer avec la profitabilité dès 2017. 

 

Le processus de réorganisation engagé s’articule autour de plusieurs axes prioritaires : 

  

 La focalisation des ressources sur les segments de marché stratégiques du Groupe et 

notamment : 
 

Géolocalisation B2B : le BTP, les loueurs professionnels (LLD et LCD), l’assurance, le transport et la 

logistique, segments qui dans tous les cas font appel aux compétences du Groupe en matière 

d’après-vol ; 
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Après-vol : en B2B auprès des constructeurs d’automobiles ou d’engins ; en B2B2C au travers des 

réseaux de concessions automobiles et à destination des particuliers et des PME.  

 

- La refonte de l’organisation commerciale au regard des segments privilégiés. 

 

- La rationalisation de l’administration des ventes (support client et après-vente) en 

spécialisant les sites (Saint Cloud et Chambéry) par filière commerciale.  

 

- La rationalisation de la production et de la logistique : les mesures prises permettront 

notamment d’optimiser les coûts de fabrication, ainsi que les performances des balises. Des 

effets positifs sont attendus dès la fin du premier trimestre 2017.  

 

- La réduction des charges d’exploitation : outre l’optimisation systématique des frais 

généraux et de structure, ce dernier axe vise à rationaliser la sous-traitance et les achats 

télécoms M2M, l’infrastructure radio, ainsi qu’à accélérer la migration des ventes vers des 

produits et technologies propriétaires (balises Nano, Twin…) induisant des marges 

supérieures aux produits de distribution. 

 

Pour conduire ce processus de réorganisation, l’équipe de management du Groupe a été 

remaniée avec notamment : 

- La nomination au Directoire de Monsieur Damien Ramel (Directeur financier du Groupe), 

- La nomination au sein du Comité exécutif de : 

o Madame Alix de Bellescize, Directrice de l’administration des ventes, des process et 

méthodes ; 

o Monsieur Fabien Philippe, Directeur Technique Groupe en remplacement de 

Monsieur Luc Chambon, ce dernier prenant la Direction de la Stratégie et de la 

Technologie. 

 

S’agissant du développement de l’activité, des mesures sont également engagées et seront 

détaillées à l’occasion de la présentation des résultats annuels, le 28 avril 2017.  
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Leader sur le marché de l’après-vol et bien implanté sur le marché en très forte croissance de la 

télématique et de l’IoT, le Groupe TRAQUEUR a engagé sa mutation d’un modèle de distributeur 

de solutions d’après-vol à celui d’un opérateur de services de l’IoT et de la télématique 

embarquée au travers de solutions propriétaires.  

 

Cette mutation permettra au Groupe de renouer avec une dynamique de croissance solide sur 

l’ensemble de ses activités. 

 

 

Prochain rendez-vous : 

 Résultats annuels 2016 -  28 avril 2017 (après-bourse) 

 


